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FINANZIERUNG. Das Thema der Finanzierung ist bei
Erwerb oder Errichtung einer Immobilie besonders sorgfaltig
abzuklaren. Foto: Esther Stosch_pixelio.de

Der Kredit zur Immobilie

Aktuell. Wer sich fur den Kauf einer Immobilie entschieden
hat, muss eine wesentliche Hiuirde iiberwinden - den
optimalen Kredit.

Y

Legen Sie

beim Kre-
ditgesprach eine
komplette Kosten-
aufstellung vor.

LUKAS FEURSTEIN,
IMMOTEAM?7

Der Suchende muss sich
zundchst bewusst wer-
den, in welcher Preiska-
tegorie er sich bewegen
kann, um die angebote-
nen Immobilien richtig
vorselektieren zu kénnen.
Ein unverbindliches Ge-
sprach mit der Hausbank
sollte dabei helfen.

,Liefern Sie Threm Bank-
berater dabei moglichst
komplette Informationen
iber Thr Haushaltsein-
kommen und Thre Aus-
gaben. Eine verniinftige
Eigenkapitaldecke sichert
das Risiko der Bank ab
und macht das Verhan-
deln einfacher. Je nach

Objekt und Bank sollten
es zwischen 10 und 15 %
sein.“ Das erldutert Lu-
kas Feurstein vom Immo-
team?7.

Ist die Entscheidung fiir
ein bestimmtes Objekt ge-
fallen, sollten Sie die wich-
tigsten Informationen
dazu bereit haben: Was
kostet das Objekt inklu-
sive aller Nebenkosten?
Welche Sanierungen sind
notwendig? Sind Umge-
staltungen geplant? Wird
Inventar angeschafft?

Sie sind Kunde
Lukas Feurstein: ,Ver-
gessen Sie dabei nicht,

Reichen die Mittel auch weiter als zur Fertigstellung des Rohbaues? Foto: lichtkunst.73_pixelio.de

dass Sie Kunde sind und
die Bank Thnen ein Pro-
dukt verkaufen moch-
te. Lassen Sie sich das
Finanzierungsangebot
einfach erklaren und ver-
gleichen Sie mit anderen
Angeboten.“ Nehmen Sie
Abstand von komplexen
Produkten. Traditionel-
le Finanzierungskredite
mit gleicher Datenbasis
wie Darlehenssumme,
Eigenkapital,  Laufzeit
und monatlicher Rate
sind besser mit Angebo-
ten anderer Banken ver-
gleichbar.

Wer einen Kredit bean-
tragt, ist kein Bittsteller

Kredite sollten mit anderen Angeboten verglichen werden.

sondern kann auf Augen-
hohe verhandeln. Der
Berater darf ruhig in die
Pflicht genommen wer-
den, damit sich der Kun-
de finanziell nicht iiber-
nimmt. Denn die Bank
verdient nur am Kredit-
kunden, solange dieser
in der Lage ist, den Kre-
dit zu bedienen. Wichtig
ist, auch das Recht auf
Sondertilgung zu verein-
baren.

! In ,JImmobilien aktuell”
geben die VN in Zusammen-
arbeit mit der Fachgruppe der
Immobilien- und Vermégenstreu-
hander der Wirtschaftskammer
Tipps fur den Immobilienbereich.



